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LES FORMATEURS IMMO

9 avenue de l'alma 94100 Saint-Maur-des-Fossés
Email: contact@lesformateursimmo.com
Tel: 0661558750
https://lesformateursimmo.com/

START IMMO - Loi Alur par Les Formateurs Immo
La formation Start Immo est conçue pour fournir une maîtrise complète de l'immobilier, permettant aux participants d'être
opérationnels dès la fin du programme. Elle couvre les aspects juridiques, la prospection, la négociation, et l'utilisation de
l'IA pour améliorer la productivité et le marketing. Les participants apprendront à développer leur entreprise et à gérer
efficacement leur temps.
Durée: 42.00 heure(s) | 6.00 jour(s)
Version : 1 | Délais d'accès : 1 semaine(s) | Modalité d'accès : Via le site Les Formateur Immo
Prix : 1950 €

A QUI S'ADRESSE CETTE FORMATION ?
Profil du stagiaire
Cette formation s'adresse aux débutants en immobilier, aux personnes en reconversion professionnelle, et aux mandataires
souhaitant améliorer leurs performances.

Prérequis
Aucune connaissance préalable en immobilier n'est requise, mais une motivation pour apprendre et s'engager dans le
secteur est recommandée.

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES
• Maîtriser les bases juridiques de l'immobilier.
• Découvrir et appliquer des techniques de prospection efficaces.
• Découverte vendeur et prise de mandat
• Parcours acquéreur, visites et négociation
• Gestion du temps et Développer son réseau
• IA appliquée

CONTENU (PROGRESSION PEDAGOGIQUE)
Jour 1 : Bases juridiques et cadre professionnel - Obligations, documents, responsabilités, éthique. Types de mandats &
clauses sensibles. Sécuriser la prise de mandat. Jour 2 : Prospection efficace - Méthodes de prospection, scripts d'amorce,
processus simplifié et cadence. Jour 3 : Découverte vendeur & prise de mandat - Plan Marketing, trame RDV, gestion des
objections, sécurisation administrative & marketing. Jour 4 : Parcours acquéreur, visites & négociation - Qualification
acquéreur, visites productives, négociation et conclure la transaction. Jour 5 : Gestion du temps - Développer son entreprise
- Stratégie d’entreprise, cible, agenda hebdo et indicateurs de performance, plan d’action. Jour 6 : IA appliquée (productivité
& marketing) - Prospection augmentée, éthique & relecture, marketing local, réseaux sociaux, préparation RDV, home
staging, estimation assistée par IA.
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ORGANISATION
Formateur & Équipe Pédagogique
Renato, fondateur et expert en transaction immobilière, Gérard, directeur de formation et formateur diplômé, et Aurélie,
experte en sécurisation juridique des transactions, composent une équipe pédagogique expérimentée et spécialisée dans le
secteur immobilier.
LOUT PONZIO Aurélie: Expert.es en immobilier et en juridique

Moyens pédagogiques et techniques
Salle équipée d’un vidéoprojecteur/écran et d’un paperboard/tableau.
Connexion Internet.
Chaque participant devra disposer idéalement d’un ordinateur portable ou d’une tablette.
Utilisation de supports multimédias et d'outils d'intelligence artificielle pour la prospection et le marketing.

Dispositif de suivi de l'exécution de d'évaluation des résultats de la formation
L'évaluation des apprenants sera réalisée par des mises en situation pratiques, des études de cas, et des évaluations
continues tout au long de la formation, Quiz, gamification.

Certification/Diplôme
Résultats attendus à l'issue de la formation : Les participants seront capables de gérer efficacement des transactions
immobilières, de développer leur activité et d'utiliser des outils numériques pour améliorer leur productivité.
Modalités d'obtention : Attestation de suivi de formation délivrée à la fin du programme.

Qualité
Indicateurs de Résultats

Prochainement
Taux de satisfaction : Prochainement

Accessibilité
Nos formations sont accessibles pour les personnes en situation de handicap. - Étude des besoins spécifiques des personnes
en situation de handicap avant l’entrée en formation. - Adaptation des supports (mise à disposition en version numérique,
taille des caractères, contrastes)lorsque cela est nécessaire. Contactez M. Renato Ponzio, notre référent handicap pour tout
besoin : 0661558750


